
                               
 
 

   
BREAKFAST SEMINAR 

 

Hosted by: 
 

The T&T Contractors Association 
and 

The Institute of Surveyors of T&T 
in conjunction with 

The Dispute Resolution Centre T&T 
 
In  the  construction  sector,  getting  paid  on  time  is  critical.  
When projects halt, the economy halts and, contractors large 
and  small,  feel  the  pinch. Untimely  payments  can make  or 
break a contractor. They may be forced to liquidate assets to 
pay  suppliers, employees and  financial  institutions  for  loans 
and  other  overdraft  considerations.    Many  of  our  local 
contractors  and  construction  related  companies  have  been 
affected by long outstanding payments. 
 
This seminar provides a sound understanding of the principles 
and  the  fundamentals  of  a  systematic  approach  to  getting 
paid  and  settling  disputes  and  contractual  obligations  in  a 
timely manner.   
      
Topics Covered: 
 

A. Recording and documentation of events 

B. Preparation of claims for payment 

C. Presentation of claims for payment 

D. Getting paid – ADR/Court Action 
 

Participants will also be afforded insight into alternative financial solutions for maintaining liquidity. 
 

To register, please contact the Secretariat of the Trinidad and Tobago Contractors Association at 
627‐1266 or at e‐mail address ttcaservice@flowtrinidad.com  no later than May 10th, 2011 

 

Friday 13th May, 2011

T&T Chamber of Industry & Commerce 
Columbus Circle, Westmoorings 
 

8:30am to 12:00pm 
(Breakfast served from 7:30am to 8:15am) 

           Cost: 

$400.00 (TTCA and ISTT Members) 

$500.00 (Non‐Members) 
 

Presenters and panelists include: 
 

• Aidan Gregoire, President ISTT 

• Afra Raymond, President JCC 

• Mark Raymond, President TTIA 

• Kermit Dick, Q.S. 

• Marlon Jackson, Q.S. 

• Mikey Joseph, Director TTCA 

• Clint Langton, Q.S. 

• Cleveland Leonard, Director Hart & 
Leonard 

• Ronald Ramcharan, Chairman 
N.I.P.D.E.C. 

• Donald Rodney , QS and Attorney‐at‐
Law 

• Omar Thomas, Q.S. 

• Kerwyn Valley, C.E.O. AIC Capital 
Market Brokers 

 

                                                                  

Getting Claims Paid, 
Settling Disputes & 

Contractual Obligations 
 

 


